Bell Moore Group Inc. Review: At skabe vaerdi som livsstil 

Bell Moore Group tror pa betydningen af at skabe vaerdi i alle aspekter af livet, og 
sa meget mere i sit valgte omrade for at yde tredjeparts forvaltning, leasing, og 
kurtage og konsulentydelser i ejendommen operationer sektor. 

Tager noget i sin oprindelige tilstand eller tilstand og tilfpje vaerdi til det kraever 
talent og kreativitet, som Bell Moore har udnyttet og udviklet i mange ar i sin 
mission for at hjaelpe sine kunder opna den samme form for vaerdi selskabet har 
konsekvent forudsat. Da virksomheden blev etableret i 1991, har virksomhedens 
principaler, Rianne Bell og Lynn Moore, leveret fremragende professionel service 
til mange kunder, herunder Sentinel Pension i New York, Mab amerikanske 
ejendom REIT i Australien, Paul Mitchell Trust i Hawaii og Summit REIT i Canada. 
Ligeledes Bell Moore Group har en lang track rekord at hjaelpe ambassadpr Mark 
Erwin i Charlotte og andre top-kvalitetsselskaber. 

Hvordan kan Bell Moore tilfpje vaerdi sa, i forhold til andre virksomheder? 
Processen indebaerer at vurdere og acceptere kunder om, hvad de og hvor de er i 
forhold til, hvad deres unikke omstaendigheder er, og hvad de straeber efter at 
opna. Ved at tage en hands-on tilgang og klient-centreret strategi til ejendom 
operationer gpr det muligt for gruppen at na kundernes mal, isaer pa omraderne 
leasing og markedsfpring, lejer fastholdelse og drift omkostningsstyring. Andre 
servicevirksomheder bliver let sat ud af spillet af deres interne udviklede systemer 
eller andre problemer, der er irrelevante for kundens behov; saledes, far dem til 
at miste deres fokus pa de vaesentlige spprgsmal og spilder vaerdifulde ressourcer 
i processen. 

Kort sagt er Bell Moores mal at holde en fuldtids-og spot-on fokus pa deres 
kunders behov. Alt andet, som naevnt, tager vaek vaerdi i stedet for at tilfpje til 
kundernes ejendom bekymringer. Mange kunder saetter deres fulde tillid til Bell 
Moore til at udfpre, hvad der er npdvendigt for at maksimere fordelene fra de 
potentielle indtaegter stammer fra de pagaeldende ejendomme. Som sadan kan 
virksomheden fra fprste dag konstatere, at der foretages en omhyggelig vurdering 
af nutidsvaerdien og den potentielle vaerdi af en ejendom, og at der fastsaettes sa 
mange alternativer som muligt i forbindelse med opnaelsen af det pagaeldende 












mal. F0rst da kan vaerdierne males npjagtigt, og de relevante l0sninger kan 
udvikles for at sikre indkomstvaekst inden gennemf0relsen. 

Ja, selv i den oprindelige vurdering og planlaegning fase, hjaelper Bell Moore 
kunder klart male omfanget af deres nuvaerende beholdning og deres potentielle 
evne til h0je afkast. Bell Moore er ikke kun beskaeftiger sig med de tekniske og 
finansielle krav til ejendom operationer, men mere i at skabe vaerdi for deres 
kunder. Og det er, hvor Bell Moore har fundet sin grundlaeggende rolle og har 
ogsa bevaret sin fremragende service til at tilfpre vaerdi til sine egne operationer. 











